CONTEUDOS PROGRAMATICOS - OFICINAS DO
CONTABILIZAR PARA INOVAR

PESSOAS
MODULO: GENTE E CULTURA DE INOVAGAO

Oficina 01 — Gestao do Eu para Inovar

- Estilos comportamentais e Caracteristicas do
Comportamento Empreendedor (CCEs)

- Modelo Mental: Crescimento & Fixa

- Proposito (Ykigai)

Oficina 02 — Gestao de Grupos para Inovar

- Configuragdes grupais

- Estilos de Comunicagao (Como escuto e como
falo, ligbes aprendidas, acompanhamento do que
ira acontecer)

Oficina 03 - Lideranga em ambiente de inova-
cao

- Liderancga inspiradora
- Gestao das ideias e dos talentos para inovacao
(feedback e acompanhamento do desenvolvi-
mento das pessoas)

- Ferramentas (construindo instrumentos de
potencializagao dos talentos da inovagao)

FINANCAS

Oficina 01 - Segmento contabil se adaptando
ao mercado em pandemia

> Contextualizacdo do mercado atual

> Empresa contabil e o mercado na pandemia

> Matriz SWOT Segmento Contabil

> O caminho € uma boa estratégia alinhada com
seus objetivos

> Definigao de objetivos

> Objetivos e estratégias funcionais

> Redefina seus objetivos e estratégias

Oficina 02 - Gestao estratégica em financas
para contadores

Ferramentas importantes para monitoramento dc
seu negocio:

> Diagndstico financeiro

> Indicadores de desempenho para contro
> Analise e possiveis corregdes de rota
> Formagé&o do Preco de Vendas
> DRE :
> Fluxo de Caixa
> Orgamentos

APOIO:

REALIZAQAO :

DUVIDAS E INFORMAGOES:

0800 570 0800 @) CRCPE SEBRAE

rrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrrr
MiF FERMAMRLICT



CONTEUDOS PROGRAMATICOS - OFICINAS DO
CONTABILIZAR PARA INOVAR

INOVACAO

Oficina 01 - Cultura de Inovagao para Empre-
sas Contabeis

- Como desenvolver uma cultura de inovagao
- Cases de empresas contabeis

Oficina 02 - Definicao de novo produto ou
servigo para o mercado

- Adocéo do design thinking

- Pesquisa com usuarios

- Prototipacao e Experimentacao

Oficina 03 - Ferramentas e Tecnologias de
apoio

- Tecnologias de apoio ao processo contabil

DUVIDAS E INFORMAGOES:

0800 570 0800

CLIENTES

Oficina 01 - Conhecendo seu cliente e a sua ' g
jornada /

- Mudangas no Habitos de consumo
- Marketing 4.0

- Identificagao de publico-alvo

- Segmentagao de mercado

- Publico ideal e Persona

- Jornada do Cliente

Oficina 02 - Presenca Digital na Contabilidade

- 4 Ps do Marketing

- Canais de tracao

- Gatilhos mentais para atragao

- Estratégias para captacéo de clientes
- Nutricdo de leads e Funil do Marketing Digita
- Cases de Sucesso do setor contabil

Oficina 03 - Criando uma maquina
para Contabilidade @~
- Inbound Sales e
- Pré-venda (
-BANT e SP

- Analise de
- Gesté r
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REALIZAGCAO:



